LUCAS ZIMMERMANN

lucaszmayer@hotmail.com | linkedin.com/in/lucas-zimmermann-54b39732a

EXECUTIVO DE OPERAGCOES E TECNOLOGIA - GESTAO, FINANCAS E AUTOMAGAO

Executivo operador com formagao em Economia e seis anos construindo, administrando e melhorando operagdes orientadas por dados.
Transformei um projeto préprio em uma empresa B2B com 16 clientes e US$ 47 mil de receita recorrente anual, liderei oito profissionais
e conclui sua venda para um comprador privado. Combino gestao comercial e operacional com dominio técnico de Excel, Bl, Python e
desenvolvimento de sistemas, podendo dirigir a operagéo e também investigar pessoalmente seus nimeros, processos e riscos.

RESUMO EXECUTIVO

¢ Construgdo e venda de uma operagdo B2B com 16 clientes pagantes e US$ 47 mil em ARR.

e Lideranca de equipe de oito pessoas, incluindo trés profissionais contratados, entre engenharia, comercial e entrega.
e Responsabilidade por indicadores de clientes: custo por lead reduzido em 74% e LTV ampliado em até 2,3 vezes.

o Experiéncia apresentando resultados e planos de agdo em cerca de 40 reunibes executivas com clientes.

e Entrega de sistemas e automagbes para mais de 60 clientes no Brasil, Estados Unidos e Europa.

COMPETENCIAS-CHAVE

= Gestao de operagdes = Lideranga de equipes = Indicadores e unit economics
= Excel e modelagem financeira = Bl e relatorios executivos = Automagao de processos
= Gestao de clientes = Planejamento e priorizagao = Estratégia de tecnologia

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

AlturionX Novembro de 2024 - Fevereiro de 2026

Fundador Técnico e Executivo de Operagées

o Transformei o SkytOffer, iniciado em 2023, em uma operagdo B2B com 16 clientes pagantes e US$ 47 mil em ARR.

e Liderei uma equipe de oito pessoas, trés por contrato, distribuida entre engenharia, comercial e entrega.

e Reduzi o custo médio por lead em 74% e aumentei o LTV em até 2,3 vezes por meio de scoring, automacgao de ciclo de vida e revisao
dos fluxos operacionais.

o Fiz as decisoes finais sobre produto, arquitetura, dados, prioridades, implantagéo e rollback, documentando os critérios para a equipe.

e Vendi a operacao em fevereiro de 2026 e conduzi uma transicéo de quatro semanas sem perda de clientes.

Consultor Independente Abril de 2020 - Outubro de 2024

Sistemas, Dados e Automagéao

e Entreguei sistemas e solugdes para mais de 60 clientes, traduzindo problemas operacionais em processos, controles e produtos
funcionais.

e Cliniq: dashboard de Bl em Python que centralizou indicadores e aumentou a produtividade da equipe em 42%.

e Inova Recurso: processo administrativo reduzido de dois dias para menos de uma hora, mantendo as aprovagoes existentes.

e Metabio: processo de anadlise e relatério cinco vezes mais rapido, contribuindo para aumento de 34% no ROAS.

¢ Reali: sistema deterministico em Python para transformar critérios de investimento em regras consistentes e reproduziveis.

FORMAGCAO E CURSOS

PUCPR: Economia, 2020 a 2023 Harvard Online: ML and Al with Python, 2025 a 2026

MIT Sloan: Al: Implications for Business Strategy, 2024 a 2025 Harvard Online: Entrepreneurship in Emerging Economies
G4 Educagao: MVP e Go-to-Market

Idiomas: Portugués nativo | Inglés fluente | Alemao intermediario



